中国工程机械工业协会
代理商工作委员会

“关爱中小代理商成长，帮助中小代理商发展”
第三期活动通知——“走进钢加”
各会员单位：
大家好！“关爱中小代理商成长，帮助中小代理商发展”第三期活动将于5月28日在南京举行。
按中国工程机械行业的产业运行周期来看，春节之后的3个月（2013年3-5月）是工程机械销售的传统旺季，但2012年市场低位徘徊的压力仍然存在，各地市场的回暖程度也参差不齐。
那么，对于可能持续的低位市场环境，代理商如何开拓市场，如何更有效地控制经营风险，如何在流通领域价值链的下游，特别是再制造和二手机运营领域有所成就，我们在南京钢加，将收获我们各自的答案或者是启迪。
2012年，该主题活动已在利星行机械和北京恒日两家卓越代理商处成功举办两次。
1、 活动组织
主办：中国工程机械工业协会代理商工作委员会
本期承办：南京钢加工程机械集团
2、 形式：总人数约50人左右，制造商可以推荐本品牌不超过5家代理商参加。
3、 报名条件：
a) 代理商工作委员会会员单位（如果不是会员，本次积极入会者）；
b) 有事业心、进取心；
c) 工程机械行业中小代理商企业；
d) 每个企业限1-2名人员参加,公司副总以上级别。
4、 活动地点：南京钢加工程机械集团
5、 活动日程：（根据实际情况，逐渐调整）
	日期
	时间
	内容

	5月
28日
	9:00-9：10
	入场

	
	9:15-10:00
	活动介绍、2013年度行业经济发展趋势冯桂英秘书长

	
	10:00-10:15
	企业介绍

	
	10:15-12:00（中间休息15分钟）
	钢加集团经营理念及战略思路讲座、互动交流 
谢邦荣董事长

	
	12:00-14:00
	招待工作午餐

	
	14:00-15:00
	当前市场风险应对策略及销售重点讲座、互动交流

	
	15:00-15:15
	休息

	
	15:15-16:15
	二手机业务流程及评估翻新等、互动交流

	
	16:30-17:00
	参观钢加集团

	
	17:00
	活动结束


6、 活动联络
薛 欢           电话：010-64882173/13810046618
张 静           电话：010-64882402/13511015106
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